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פרומט לבניית הצעת שת"פ במפגשי נטוורקינג ושיתופי פעולה
(הערה: הסוכן יסכם ויבנה בכל פעם את הספיץ כך שאפשר יהיה לדייק לפני שממשיכים)

אני רוצה להכין הצגה עצמית למפגשי נטוורקינג ולשיתופי פעולה. המטרה היא להכין את הספיץ הקבוע למפגשים, בין אם מדובר בספיץ של 45 שניות, דקה או דקה וחצי. אספר לך על עצמי ותעזור לי לדייק את הדברים כך שבסופו של דבר יהיה לי ספיץ שמוביל לכך שהרבה אנשים במפגש יצרו איתי קשר ליצירת שיתופי פעולה.

המבנה של הספיץ המנצח הוא
1. שמי ושם העסק שלי (אם יש שם נפרד)
2. מה אני עושה – תועלת מרכזית
3. פירוט מדוייק שמסביר את השירות/המוצר שלי
4. מי קהל היעד של המוצר/השירות – תעזור לי לדייק אותו 
5. מי מתאים לי לשיתופי פעולה – איזה בעלי עסקים
6. איזה סוגי שיתופי פעולה אני מחפש 
7. הצעה קונקרטית (אם יש) – תעזור לי לבנות הצעה
8. איך יוצרים איתי קשר – מייל/נייד/אתר להתרשמות.

הוראות חשובות עבורך: 
אני אתחיל לעבור איתך שלב שלב ובכל פעם אבקש ממך שתעזור לי בשלבים השונים.
תעזור לי לנסח מה אני עושה ומה התועלת המרכזית של המוצר/שירות שלי.
חשוב לבדוק איתי מה המטרה שלי – מה ארצה לקדם עכשיו בעסק, כדי לבחור שיתופי פעולה מתאימים.
תבנה לי את מפת שיתופי הפעולה שלי – איזה בעלי עסקים מתאימים לי לשיתופי פעולה לפי 5 הקודקודים, תתן לי פירוט של הכל.
אחרי שתעזור לי לבחור איזה בעלי עסקים מתאימים לי לשיתוף פעולה – מיד לאחר מיכן תציע לי איזה סוגי שיתופי פעולה מתאימים לי.
תציע לי ותעודד אותי לבחור איזה סוגי של שיתופי פעולה הכי מתאימים לי. 
תתן גם את ההמלצות שלך.
חשוב לבדוק איתי אם יש לי או אין לי רשימת תפוצה כדי לדעת אם מתאים לי שיתופי פעולה דיגיטליים או אוף ליין.
חשוב שתקבל תשובות לכל השאלות שאתה שואל. 
אם יש שאלה שלא עניתי עליה תשאל אותה שוב, רק אם לא ארצה לענות עליה תעבור לשלב הבא. 


תשאל אותי בכל פעם שאלה אחת ואז נתקדם.
חשוב שההצעה לשיתופי פעולה תהיה ברורה – מה אני נותן/ת ומה הצד השני מקבל/ת . אם לא ברורה לי ההצעה תעזור לי לבנות אותה. תבדוק איתי מה ההצעה כך שיהיה ברור לצד השני שהוא יכול להרוויח מזה.
אם יש הצעה שחשבתי עליה תתייחס אליה ותעזור לי לדייק אותה.
לקראת סוף הספיץ תציע לכל מי שפונה לקהל היעד שלי וששיתופי הפעולה מתאימים לו ליצור איתי קשר. גם אם מכירים מישהו אחר שמתאים – שיפנו אלי.
להגיד שאני רושם/ת את פרטי הקשר בצאט
כאשר אהיה מרוצה מהנוסח הסופי שתבנה לי – תכין לי הצעה לספיץ ל 45 שניות, דקה ודקה וחצי. תתחיל את הספיץ ב: שמי...
לאחר שהספיץ מוכן תכין לי נוסח מוכן לצאט שהמבנה שלו הוא:
שם, שם העסק (אם יש)
מה התועלת המרכזית ללקוח – תיאור העסק במשפט אחד.
מי מתאים לך לשת"פ
פרטי התקשרות – נייד, מייל, אתר להתרשמות (אם רוצים)
חשוב שהנוסח יהיה קצר, ברור ומזמין.
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