
 

 

 הדרך שאני פועל/ת היום כדי להביא עוד לקוחות:
 

 . ן/את העסק שלכם ות/ משווקים ן/רשמו את הדרכים בהן אתם -שימו לב 
 הוא שת"פ שמייצר עוד חשיפה לאותה דרך שיווקית  ן/השת"פ שיתאים לכם

 )בסרטון הבא נלמד על מספר דרכים ליצירת שת"פ שמייצרות עוד חשיפה לדרך הזו(. 

 

  דרך פרסום, המלצות, הפניות, פה    לקוחות לקליניקה/לקורס/סדנא ה/מביאאני
 לאוזן. )ומשם בשיחה או בפגישה אני כבר יודע/ת איך להוביל למכירה(. 

השת"פ שיתאים לך הוא יצירת קשרים עם קולגות מתאימים כדי  -במקרה כזה 
 .שייצרו הפניות לעסק שלך

 
  רוצה עוד לקוחות להליכי יעוץ ואני משיג לקוחות בעזרת רשימת התפוצהאני .

ושם אני ממיר/ה   ץת יעות הנרשמים לרשימת התפוצה אני מזמין/נה לשיחא
 . ץ אישייםהליכי יעו  מצטרפיםמשלמים ה  וחותללק

 .  מכאן השת"פ שיתאים לך הוא שת"פ שמגדיל רשימת תפוצה
 

 ת/מוכרשם אני גם טיפים ו ה/יש לי קבוצות ווואסטאפ חינמיות בהן אני מעניק 
 רותים שלי. י את המוצרים והש

נוספת ומביא עוד אנשים   מכאן שהשת"פ שיתאים לך הוא שת"פ שמייצר חשיפה
 לקבוצות הוואטסאפ. 

 
 רותים האלו  יעוץ אישי והדרך שבה אמכור את השכור קורס/סדנא/יצה למאני רו

 הינה דרך וובינר שאקיים בקרוב. 
 פ שמקדמים את הוובינר שלך."מכאן שהשת"פ שיתאים לך הינם שת

 
  ל את החשיפה שלי ברשת. ל את הסמכות שלי ולהגדילהגדיחשוב לי 

ות נוכחייצרים מ ,פ שמקדמים אותך ברשת"פ שיתאים לך הוא שת"מכאן שהשת
 .את הסמכותמגדילים ו

 
  יש לי שרות/מוצר שאני רוצה למכור וברצוני להגיע לקהל יעד חדש. )נניח עובד

 עם בעלי עסקים קטנים ורוצה להגיע לארגונים(
  פ שמייצרים לך חשיפה לקהל היעד החדש"פ שיתאים לך הינם שת"מכאן שהשת

 .קהל הזהובדים עם ה ע ת"פ עם בעלי עסקים שכבראייצר ש
 



 

 

   :אחר
 ___________________________________________________________
 ___________________________________________________________
 ___________________________________________________________
 ___________________________________________________________ 

 מכאן שהשת"פ שיתאים לי הוא שת"פ שמייצר יותר חשיפה לדרך השיווקית הזו.
 

מלאו את הפרטים בדף העבודה. במקרה הזה כן אפשר לבחור בכמה אופציות, 
 .מר בכמה דרכי שיווקכלו

במידה ויש לכם דרכים אחרות בהם אתם מקבלים חשיפה לעסק או למכירת 
 .המוצר/השרות שלכם, ציינו זאת גם כן

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


